14

Verraterische
Worte und Satze

Die Vertragskultur ist unterentwickelt.
Verbesserung wird angemahnt.

Nur selten verwenden vermogende Kunden ausrei-
chende Zeit fiir die Priifung der vertraglichen Verein-
barungen. Dabei ist der Vertrag die Grundlage und
der Mafstab der Zusammenarbeit. Kein Richter wird
spater Verstindnis dafiir haben, dass sich der Kliger
im Streitfalle auf das entgegengebrachte Vertrauen
beruft. Dies gilt insbesondere bei der Uberlassung
von Vermogenswerten. Der Vertrag hat nicht nur Auf-
klarungs-, sondern auch Beweisfunktion. Diese zen-
trale Aussage, so der Vertragsspezialist Mattil, darf
nicht vergessen werden.

Vermogensverwaltungsvertriage werden von Juristen
erstellt, die in erster Linie den Interessen ihres Auf-
traggebers verpflichtet sind. Die Vertragstexte sind
wenig transparent, setzen Fachwissen voraus und
sind deswegen fiir den Anleger oft nicht verstindlich.
Fir Peter Mattil ist klar, dass sich der Anbieter damit
die bessere Position sichert, da er den Vertragstext ja
vorgibt. Wie die Praxis zeigt, spekulieren nicht weni-
ge Vermogensverwalter dabei auf die Erfahrung, dass
der Kunde den Vertrag nicht im Einzelnen erfasst und
pruft. Erst recht nicht im Ausland, wenn es um dis-
krete Vermogenswerte geht.

Die gesetzlichen Regelungen zur Korrektur gestellter
Vertragsbedingungen niitzen dem Kunden wenig, da
sie nur in — meist nicht relevanten — Ausnahmefaillen
greifen. Mattils erster Tipp: »Der Kunde erreicht eine
Paritit im gegenseitigen Vertrag nur, wenn er sich
diese genau erldutern lisst und gegebenenfalls auf
Anderungen besteht. Am besten ist es immer, wenn
er sich juristischen Sachverstand hinzuzieht. Im
Streitfalle wird er sonst den Kiirzeren ziehen.«

Worauf muss besonders geachtet werden?
Welches sind die zentralen Kernpunkte des
Vermogensverwaltungsvertrages?

Nachstehend nennt der Miinchner Jurist eine erste
»Checkliste« zur Orientierung, die er aus verschiede-
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nen Vermogensverwaltungsvertrigen und den recht-
lichen Erfahrungen in der Praxis zu folgenden Stich-
worten zusammengestellt hat:

Nur Schriftliches hat Beweiskraft

Ist die Beratungsphase abgeschlossen und wird der
Vertrag vorgestellt und durchgearbeitet, ist darauf zu
achten, dass die einzelnen Kriterien immer schrifi-
lich festgehalten werden. Miindlich geschlossene Ver-
einbarungen werden im Nachhinein nicht mehr
nachweisbar sein.

Rechtliches Kundenprofil

Die Vertragsformulare sollten hierzu detaillierte Fra-
gen stellen, insbesondere zu der Vermogensstruktur,
die Art der bisherigen Vermogensanlagen, die Erfah-
rung, das verfiigbare Vermogen und der Beruf des
Kunden. Nur dies erlaubt der Bank eine personliche
Beurteilung der Anlageziele. Es diirfte entscheidend
sein, ob der Partner das Geld geerbt, selbst erarbeitet
hat, oder ob das anzulegende Geld dessen gesamtes
Vermogen darstellt.

Anlageziele festlegen

Die Bank wird in der Regel beauftragt sein, nach
ihrem Ermessen ohne Weisung des Kunden Vermo-
genswerte auszusuchen und zu erwerben bezie-
hungsweise zu verdufRern. Die Palette ist breit: Akti-
en, Aktienfonds, Renten, Geldmarktfonds, Immobili-
enfonds, Genuss-Scheine, gemischte Fonds, Options-
scheine und viele andere Produkte sind am Kapital-
markt erhdltlich. Entsprechend unterschiedlich ist
das Risikoprofil der Investitionen.

Der Verwalter muss fiir die Beschreibung des Portfoli-
os und deren Risikoklassen angemessenen Raum in
dem Vertrag bieten. Vorbildlich ist beispielsweise der
Vermogensverwaltungsvertrag der Bank SEB. Er




erliutert die Produkte tiber mehrere Seiten im Ein-
zelnen und ordnet sie Risikoklassen zu. Dadurch ist
eine genaue Uberpriifbarkeit der Vorgaben moglich.
Die Investitionen in die jeweiligen Werte sollten in
Prozenten des Gesamt-Portfolios angegeben sein.

Der Katalog der denkbaren Anlageauswahl reicht von
dem reinen Kapitalerhalt tiber die Dynamik mit Teil-
risiko bis hin zur Spekulation mit Totalverlustrisiko.
Hochspekulative Termingeschifte (Optionsscheine
und Ahnliches) sollten nur zur Absicherung erwor-
ben werden diirfen. Ein Vertrag, der den Verwal-
tungsauftrag und damit das Anlageziel in zwei Sdtzen
erfasst, ist ungeeignet. Bei Verlusten ist die Aufnah-
me von Kredit, auch im Rahmen eines Dispos, zu ver-
meiden. Ein guter Verwalter gibt zudem noch Vorga-
ben, ob er bei Aktien eine Auswahl nach Betrachtung
des jeweiligen Unternehmens trifft und erklart die
Bedeutung einzelner Produkte.

Je ausfiihrlicher dieser Vertragsbestandteil ist, desto
gezielter konnen die Verletzungen des Verwaltungs-
vertrages gepriift und geltend gemacht werden.

[nhalt des Auft rages

Die pauschale Bestitigung, ausreichend tiber die Risi-
ken aufgeklirt worden zu sein, ist untauglich. Der
Kunde kann dies gar nicht beurteilen. Besonderer
Augenmerk ist auch auf Information und Rechen-
schaft durch den Verwalter zu legen. Das Bankhaus
Lampe zum Beispiel informiert bereits bei eingetrete-
nen Verlusten von mehr als 5%. Zu vermeiden sind
Vertragsgestaltungen, bei denen nur jahrlich tber
den Stand des Portfolios informiert wird. Auf keinen
Fall darf die Klausel akzeptiert werden, wonach bei
Nichtwiderspruch die Abrechnung als anerkannt gilt.

Apropos Vergiitung: Bei einem Schwerpunkt auf der
Erfolgsbeteiligung wird der Verwalter weniger Nei-
oung haben, viel zur Erzeugung von Gebiihren bei-
zutragen. Das Bankhaus Wolbern verlangt uibrigens
eine Gewinnbeteiligung im Falle eines Vorjahresver-
lustes erst wieder, wenn der Verlust aufgeholt wurde.

Sonstige Vertragsklauseln

Fine Haftungsfreistellung beziehungsweise -be-

schrinkung auf Vorsatz und grobe Fahrldssigkeit darf

nicht akzeptiert werden. Die Nichtbeachtung der
Anlagevorgaben ist ein schuldhaftes, zum Schadener-

satz fithrendes Verhalten. Der Vertrag der LGT Bank

in Liechtenstein sieht erfreulicherweise eine Haftung
fiir jedes Verschulden vor, wiahrend andere Vertrage
eine Haftung grundsitzlich ausschliefen. Die LGT
erfreut auch durch eine eingehende Aufstellung der
Anlageformen und -ziele mit einer verstindlichen
Beschreibung.

Eine Regelung zur Verjihrung von Schadensersatzan-
spriichen muss ebenfalls im Vertrag aufgefunden und
beleuchtet werden. Das Bankhaus Ellwanger & Geiger
etwa sieht eine Verjihrung von drei Jahren ab Kennt-
nis der Vertragsverletzung vor. Dies ist kundenge-
recht und geht iiber die gesetzliche Regelung hinaus.

Bei einer auslindischen Bank ist zu beachten, dass
das dortige Recht als anwendbar vereinbart sein wird.
Das Anlegerschutzrecht in der Schweiz und in Liech-
tenstein beispielsweise unterscheidet sich von dem
deutschen Recht erheblich. Der Vertrag sollte deswe-
gen einem dort ansdssigen Anwalt zur Uberpriifung
vorgelegt werden. Die dafiir entstehenden Gebiihren
diirften sich spitestens im ersten Streitfall auszahlen.

Noch einen Hinweis zu einem

kaum bedachter

)

Problem ;’\ii"? Peter Matt

Gehort die Bank der Entschddigungseinrichtung
Deutscher Banken mit der hohen Einlagensicherung
an? Lassen Sie sich darlegen, welche Entschadigung
im Falle einer Bankpleite eingreift. Dieser Aspekt ist
bei auslindischen Vermogensverwaltern besonders
wichtig, da die jeweiligen nationalen Einlagesiche-
rungshochstgrenzen erheblich unter deutschem
Niveau liegen. Im Einzelfall gleichen das Banken-
gruppen eigene Einlagensicherungs-Fonds aus (zum

Beispiel Raiffeisenverband Osterreich).

Dieses Thema sollten auch Kunden ansprechen, die
bankenunabhingige Vermogensverwalter beauftra-
gen wollen. Die freien Dienstleister im Ausland
unterliegen in der Regel keinen Vorschriften, die
Sicherheitsleistungen festlegen. All das ist auch eine
gehorige Portion Zukunftsvorsorge.




